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Programma Corso online PRATICO

TITOLO

Strategie Avanzate per la Vendita
di Soluzioni AI

Un percorso formativo per professionisti della vendita nel

settore dell’Intelligenza Artificiale
Descrizione L'Intelligenza Artificiale sta rivoluzionando il mercato e la vendita di soluzioni AI
richiede competenze specifiche per comprendere le esigenze dei clienti e proporre
soluzioni efficaci. Questo corso fornisce strumenti pratici per sviluppare una strategia di
vendita mirata, migliorando la capacita di comunicare il valore dell’Al in diversi settori.

Finalita Finalita
e e Formare professionisti capaci di vendere soluzioni AI con un approccio
obiettivi: strategico e consulenziale.
. Favorire la comprensione delle dinamiche di mercato e delle esigenze dei
clienti.
e Potenziare le competenze di comunicazione e persuasione per il settore
tecnologico.
Obiettivi

e Comprendere le principali applicazioni dell’Al nei diversi mercati.

e Identificare i fattori chiave che influenzano le decisioni di acquisto.
e Sviluppare una strategia di vendita efficace basata su dati e insight di mercato.
e Migliorare le abilita di negoziazione e gestione delle obiezioni.
e Creare e presentare una proposta di valore personalizzata per il cliente.
Mappatura ¢ Competenze tecniche: Conoscenza delle applicazioni Al nei diversi settori.
delle ¢ Competenze strategiche: Analisi del mercato e sviluppo di strategie di
competenze vendita.
attese: o Competenze comunicative: Tecniche di negoziazione e gestione delle
obiezioni.
¢ Competenze operative: Creazione di proposte di valore e gestione del ciclo di
vendita.
Verifica Le prove di verifica si svolgeranno all‘interno del corso in tre momenti diversi:
e valutazione: | « Fase 1 valutazione tramite questionari a risposta aperta e/o a scelta multipla
per ogni modulo
. Fase 2 a chiusura del corso, stesura progetto di intervento contestualizzato
(Project work)
. Fase 3 Verifica della Customer Satisfaction, valutazione del livello di

gradimento del corso
Al termine del corso sara possibile scaricare |'attestato di partecipazione.
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Moduli

Attivita previste

Contenuti

Modulo 1

8 ore

Fondamenti della Vendita AI

¢ Introduzione all’Intelligenza
Artificiale e ai suoi impatti sul
mercato.

¢ Identificazione dei principali
stakeholder nel processo di acquisto.
¢ Analisi delle esigenze dei clienti e
sviluppo di insight di mercato.

¢ Tecniche di qualificazione e
guantificazione delle opportunita
commerciali.

Modulo 2

8 ore

Strategie di Vendita e
Negoziazione

¢ Creazione di una proposta di valore
efficace per il cliente.

¢ Tecniche di gestione delle obiezioni
e negoziazione.

¢ Strategie per ottenere il
commitment del cliente e chiudere la
vendita.

¢ Follow-up e fidelizzazione del
cliente nel mercato Al.

Modulo 3
PRATICA

8 ore

Simulazione di Vendita B2B e B2C
I partecipanti lavoreranno su scenari
reali simulando la vendita di soluzioni
Al in diversi contesti, con feedback
immediato per affinare la loro
tecnica.

Modulo 4
PRATICA

8 ore

Analisi di Case Study su Successi
e Fallimenti

Studio approfondito di strategie
vincenti e criticita nelle vendite Al,
con applicazione di modelli per
migliorare la presentazione delle
soluzioni.

Modulo 5
PRATICA

8 ore

Creazione di una Pitch Deck e
Presentazione al Cliente
Workshop pratico per costruire una
presentazione commerciale efficace e
personalizzata, con tecniche di
persuasione e storytelling per
catturare l'interesse del cliente.

Elaborato
finale

10 ore

Test Finale + Project Work Finale

Modalita di
svolgimento

Il corso si svolge in modalita e-learning

Luogo di
svolgimento

Il corso si svolge in modalita e-learning. Piattaforma www.webhousefad.com

Periodo di
svolgimento

Anno scolastico in corso

Durata (ore)

50 ore FAD

Destinatari

Il corso € rivolto a:
v Sales Manager e Account Manager nel settore tecnologico.
v Consulenti commerciali che operano nel mercato Al
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v Imprenditori e professionisti interessati a integrare soluzioni AI nel proprio
business.

v Chiunque voglia sviluppare competenze avanzate nella vendita di tecnologie
innovative.

Costo a carico

CORSO GRATIS - € 20,00 PER ATTESTATO FINALE (non obbligatorio)

dei
destinatari
Metodologia Formazione a distanza (Piattaforma Moodle by WebHouseMessina): la FAD costituisce
di una fase del processo formativo, in quanto il modello di intervento & di tipo e-learning.
lavoro: Gli argomenti delle lezioni saranno presentati ai corsisti, mediante apposita
documentazione on-line, allo scopo di avviare una prioritaria riflessione sugli argomenti
oggetto di studio, un ulteriore approfondimento e un confronto tra partecipanti (forum
della comunita di apprendimento).
E’ prevista, inoltre, la redazione di un project work.
Il project work & una sperimentazione attiva dei contenuti appresi durante il percorso
didattico formativo e si collega alla metodologia “learning by doing”, che sottolinea
come, dopo un periodo di apprendimento, si riesca a realizzare un progetto relativo a
obiettivi prefissati e a contesti reali.
Il project work sara verificato e valutato dal formatore del corso.
Materiale Il corso & disponibile sul sito http://www.webhousefad.com (Piattaforma Moodle
e by WebHouseMessina).
tecnologie Il corsista avra a disposizione tutti gli strumenti didattici elaborati dai docenti del
usate corso: Materiale didattico appositamente predisposto (dispense, documenti, video,
bibliografia, sitografia)
Attestato Al termine sara rilasciato un attestato di FORMAZIONE, rilasciato da
WebHouseMessina, in qualita di soggetto qualificato e riconosciuto dal MIM. (su
richiesta a pagamento € 20,00)
Ambito Didattica e metodologie - Innovazione didattica e didattica digitale - Gli apprendimenti
Formatore Dott.ssa Angelina Rizzo
Direttore del | Dott.ssa Angelina Rizzo
corso
Modalita Per iscriversi collegarsi al sito www.webhousemessina.com, scegliere il corso e seguire
di la procedura telematica di registrazione.
iscrizione

WebHouseMessina sas di Angelina Rizzo & C.

Soggetto Qualificato dal MIM per la formazione del personale della Scuola ai sensi della direttiva n. 170/2016

Ente accreditato EIPASS — EIRSAF e PEKIT per la Certificazione Informatica
Viale San Martino, 62 — 98123 Messina 0906413588 P.lva 02527930834
http://www.webhousemessina.com - DX info@webhousemessina.com



http://www.webhousemessina.com/
mailto:info@webhousemessina.com

